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DEMANDES DE RENSEIGNEMENTS DE LA FCEI/ACAGNEQ 
Demande no 1

Préambule : Texte des tarifs de Gazifère à compter du 1er mars 2001.

Question : 

Veuillez préciser si le distributeur offre le service du regroupement des factures pour la clientèle commerciale.  (Précision : le regroupement de factures se veut la possibilité pour un commerçant possédant plusieurs places d’affaires alimentées au gaz naturel d’avoir, sur une même facture, la possibilité de regrouper ses différents comptes.  Ceci n’implique nullement le regroupement de consommation.)

Si non, veuillez indiquer si Gazifère serait disposée à instaurer ce service et quelles seraient les raisons d’un refus le cas échéant.

Réponse :

Oui.

Demande no 2

Préambule : GI-10, Document 1, page 1 de 1.

Question :

En appliquant les tarifs de 2001 sur les prévisions de ventes de 2002, Gazifère se retrouve avec un excédent de revenus de plus de 7 M$ pour l’année tarifaire 2002.  Cet excédent se veut substantiel et se rapporte à une croissance des revenus de la part de l’ensemble des classes de consommateurs (voir GI-2, document 4).

Veuillez indiquer si la croissance des revenus prévue pour l’année tarifaire 2002 est une croissance structurelle ou conjoncturelle.  Veuillez élaborer.

Réponse :

Gazifère a appliqué les tarifs du 1er mars 2001 sur ces prévisions de ventes de 2002 qui étaient alors les derniers tarifs approuvés.  Le prix de la fourniture du gaz était de 32,40¢/m³.  La croissance des revenus est reliée en grande partie au prix de la fourniture du gaz, donc croissance structurelle.  Il est à noter que Gazifère demande une diminution du prix de la fourniture du gaz de 18,9% ou de 7,143M$ qui se traduit en une réduction du prix de la fourniture du gaz de 5,99¢/m3.   Il n’y a aura donc pas de croissance des revenus reliée à cet élément.

Demande no 3

Préambule : GI-15, Document 1, page 11 de 37.

“The number of commercial sized tanks was estimated to be 20 tanks for the year. The actual number of commercial water heaters purchased was 32 tanks as at the end of June. The greater number of tanks purchased this year compared with other years appears to be an anomaly, in that there is no one reason to account for the increase.”

Question :

Please elaborate furthermore about this anomaly.

Answer

The greater number of commercial tanks purchased this year compared with other years is not tied to any specific policy change at Gazifère. It could possibly be the result of a greater number of commercial tanks requiring replacement this year because of the age of existing tanks. However, it is difficult to pinpoint the reason because there has been no systematic tracking of demand side market information by Gazifère over the years, that may have indicated a market trend.

Demande no 4

Préambule : GI-15, Document 1, pages 34 de 37. 

“Gazifère will offer an incentive of $250 per year per boiler, for each of two years, to customers who install a high efficiency condensing boiler in place of an atmospheric boiler (not to replace a mid-efficiency power combustion boiler) to bring the payback period to 3 years.

The incentive will be offered to the first 100 boilers only, to keep the Program total incentive cost at $25,000 per year for two years. This is a cautionary measure, because as was outlined above, little demand side information exists for Gazifère’s commercial/industrial clients. There is no data available that would indicate how many customers have boilers, nor what types and sizes, to estimate Program participation.”

Question :

Please justify why the incentive has been established at $250.

Answer

This is fully explained in GI-15, document 1, page 34.  The incentive has been established at $250 per year for two years (total of $500) to bring the payback period of high efficiency condensing boilers with an input of less than 300,000 Btu/h from 5 years down to 3 years, which is a reasonable payback to motivate customers to invest in energy efficiency. 
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